PUREENERGIE CONSULTING

PROJEKTE GANZHEITLICH GEDACHT.
AUF ABSCHLUSS AUSGERICHTET.

SHORT | CONTRACTING PROJECT LEAD
2 mehr verkaufsaktive Zeit.

2 mehr Abschliisse.

2 mehr Ergebnis.
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| BENEFIT.
VON MEHR VERKAUFSZEIT ZU ERGEBNIS.
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2 ERGEBNIS

o der Arbeitszeit verbringen o Zielerreichung bei o . .
0 Sales-Reps laut Salesforce 0 Organisationen mit starker 0 relative Hit-Rate
tatsdchlich mit Verkaufen. Entscheidungskultur - ’ Verbesserung

gegeniber 45 % bei
schwacher Auspragung.

PUREENERGIE Gibernimmt nach der Ein verantwortlicher Projektmanager bindelt Contracting-Know-how und Projektfiihrung
Qualifizierung die Projektarbeit. Der Vertrieb Informationen, bereitet Entscheidungen vor kommen frih zusammen:

kann sich wieder starker auf Akquise, und hélt Fachbereiche, Kunde und Kundenanforderung, Technik,

Beziehung und neue Opportunities Management auf einer Linie und sichert so Wirtschaftlichkeit und Vertrag werden als
konzentrieren. Ergebnis. eine Einheit entwickelt.

BENEFIT: » VERTRIEBSAKTIVE ZEIT | 2 ERGEBNIS | 2 HIT-RATE

ments Management: Core Competency for Project and Prograrﬁ"ig\s‘\a, Leitfaden Energieliefer-Contracting: strukturierte Projektentwicklung bis zum Vertragsabschluss. PMI Pulse of the Profession 2018; CSO Insights Sales Enablement Study 2019.
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CONSULTING

#01 CONTRACTING PROJECT LEAD | Vom qualifizierten Lead bis zum Vertragsabschluss.
DER VERTRIEB AKQUIRIERT. PUREENERGIE FUHRT WEITER. SIE SCHLIESSEN AB.

PUREENERGIE STEUERT IHR CONTRACTING-PROJEKT
02 03 04 05

AKQUISE UBERGABE PROJEKT- ANGEBOT & VERTRAGS-
ENTWICKLUNG VERHANDLUNG ABSCHLUSS

PUREENERGIE PUREENERGIE PUREENERGIE + VERTRIEB
# Lead identifizieren # Scope & Zielbild # Interne & externe # Angebotsphase & # Offene Punkte
# Erstkontakt klaren Stakeholder steuern Vertrags- schlieBen
# Bedarf qualifizieren # Projektteam # Contracting-Know- verhandlungen # Freigaben
aufsetzen how einbringen fihren / steuern / herbeifiihren
Opportunity # Go zur Entwicklung # Kundentermine begleiten # Closing-
vorbereiten. # Bedarf verfeinern fuhren / begleiten Vorbereitung fur

Vertrieb

VERTRIEB schlieft ab.
VERTRIEB = Ein Verantwortlicher fiir Steuerung von Projektentwicklung | Angehotsphase | Vertragsverhandlung | Freigaben | Closing | Ergebnis.

VERKAUFSAK]‘IVE ZEI'I' Der Vertrieb bleibt nah am Kunden - ohne das Contracting-Projekt nebenbei treiben zu missen.



LASSEN SIE UNS IHR PROJEKT

ZUM ABSCHLUSS BRINGEN.
Robert Heinrich | PUREENERGIE Consulting
pureenergie.net | robert.heinrich@pureenergie.net

PURE ENERGIE. PURE IMPACT.

PUREENERGIE CONSULTING


http://www.pureenergie.net/
mailto:robert.heinrich@pureenergie.net

	Folie 2
	Folie 8
	Folie 13
	Folie 17

